Os citricultores se preparam para participar de uma série
de leildes promovidos pela Companhia Nacional de Abaste-
cimento (Conab), que objetivam amenizar a crise do setor
provocada pela falta de compra da fruta pelas industrias de
suco. Amedida do Governo Federal é vista apenas como um
incentivo para reduzir prejuizos, uma vez que o subsidio ndo
sera suficiente para garantir investimentos para a préxima
safra.

Para participar do leildo, cada citricultor deve estar repre-
sentado por um corretor.

Crise — Infelizmente os leildes nao tiveram inicio a tempo de
impedir grandes perdas no campo. Toda a safra de laranja
precoce ja esta no chao e os prejuizos podem somar R$ 2 bi-
Ihdes segundo célculos da Associtrus. (Pag. 3)

A pagina de ‘Entrevista’ do Informativo As-
socitrus destaca a histéria de duas familias
tradicionais da citricultura paulista, em nome
das quais, retrata a situacao de centenas de
produtores no Estado de Sao Paulo.

Os entrevistados sao Otto Henrique Mahle
Neto e Carlos Augusto Gomide Arruda.

(Pag.s 4 e 5)

Novo contrato”

Em seu artigo “Novo contrato, mas néo se
engane”, o professor Hildo Meirelles de Sou-
za Filho faz uma analise sobre os novos con-
tratos de compra e venda de laranjas para a
safra 2012/2013. As esmagadoras tém apre-
sentado o documento como reflexo de seus
entendimentos do que seriam as bases do
Consecitrus. A grande novidade encontra-se
no mecanismo estabelecido para a apura-
¢ao do preco da caixa de laranja, que passa
a depender das alteragdes nos pregos do
suco. (Pags.6 e 7)
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Subsidio do governo ira apenas amenizar a crise
que podera chegar a R$ 2 bilh6es no campo.

produtores, a
Unica alternativa &
é erradicar os
pomares.
Prejuizos na safra ’
2012/2013 podem &=
somar R$ 2 bi

Passadas as elei¢cdes de 7 de outubro, o presidente da Amcisp (Associagcao dos Munici-
pios Citricolas do Estado de Sao Paulo) Dorival Sandrini, ird convocar os prefeitos dos mu-
nicipios citricolas com vistas a buscar alternativas para amenizar o efeito da crise da laranja
que deixou milhares de trabalhadores rurais desempregados este ano. “A falta da colheita
tem reflexos diretos na economia dos municipios, pois implica no desemprego de centenas
de trabalhadores rurais que, sem ter de onde tirar o sustento, acabam nos departamentos e
secretarias de Promogéao Social dos municipios. Depois da eleicdo vamos reunir os prefei-
tos para definir um posicionamento da associagdo com vistas a solugbes que, pelo menos,
amenizem a crise”, diz Dorival

(P4g. 8).



Dados conflitantes
Por

Flavio de Carvalho Pinto Viegas
Presidente da ASSOCITRUS

Aindustria de sucos brasileira esta convivendo
com informagées conflitantes. Com relagao as
exportacdes, as estimativas do departamento
de agricultura americano (USDA), revistas em
julho, indicam um crescimento de 1,65% para
as exportagdes brasileiras de suco, enquanto
o relatério da CitrusBr aponta uma contragao
de 15% nas exportagdes. Com relagdo aos
estoques, enquanto o USDA aponta para um
estoque de 240 mil t no inicio da safra 2012/13,
a industria fala em 555 mil t. Uma diferenga de
315 mil t, o que corresponde a quantidade de
fruta que a industria ameaga néo colher! Em
quem acreditar? Quem tem maior credibilida-
de, as esmagadoras ou USDA?

E preciso colocar a questso da contracdo da
demanda nos devidos termos.

Ha dois grandes mercados para o suco de
laranja: os EUA, abastecidos pela Florida, e os
demais mercados, abastecidos pelo Brasil.

A grande contragdo é verificada no mercado
norte- americano. Porém, maior do que a con-
tragdo dademanda, é a contragao da produgéo,
fato que nem sempre é explicado pela industria
de suco de laranja. Comparando-se os dados
do USDA entre a safra 2007/08 e as previsdes
para 2012/13, vemos que a produgédo mundial
devera contrair-se 15%, enquanto a demanda,
se excluirmos os EUA, cujo consumo devera
decrescer 22%, nos demais mercados, abas-

Nao deixe de participar! Associe-se

Solicite sua ficha de cadastro de s6cio na sede da Associtrus, na Rua
Cel. Conrado Caldeira, 391, Centro, CEP: 14.701-000 - Bebedouro-
SP ou através do email associtrus@associtrus.com.br

A contribuicdo quadrimestral € obtida multiplicando-se a estimativa
de caixas a serem colhidas por U$$ 0,01 (um centavo de ddlar). O
valor resultante pode ser pago em trés parcelas.

IMPORTANTE!

Identifique e confirme a sua contribuigao.

Publicagao bimestral da Associtrus
(Associacgao Brasileira de Citricultores)

tecidos pelo Brasil, tera uma reducao estimada
em 12,4% no periodo. Isto € comprovado pelo
aumento de pregos do suco. O suco de laranja
concentrado congelado cujo preco médio foi de
US$ 1600/t na safra 2009/10, aumentou para
US$ 2500/t na safra 2010/11 e para 2694/t na
safra 2011/12. Nos ultimos 12 meses, o suco de
laranja manteve-se em US$ 2700/t em média.

Além do problema da contragdo de deman-
da nos EUA, ha a questdo do carbendazim,
defensivo que, embora aprovado nos outros
mercados, esta proibido nos EUA desde 2009
e foi detectado no suco brasileiro, provocando a
rejeicao de varios lotes destinados aquele mer-
cado e comprometendo a imagem do produto.
Esse fato, largamente divulgado e que decor-
reu da incompeténcia e da negligéncia da in-
dustria em alertar os produtores para que nZo
usassem o produto e em evitar o uso dele em
seus proprios pomares, foi usado por ela como
pretexto para deixar de contratar grande parte
desta safra. Apesar disso, as exportagdes do
Brasil para o NAFTA, cujo maior mercado € o
dos EUA, cresceram 36,1% na safra passada
em relagéo a safra anterior.

Esses fatos comprovam que os EUA necessi-
tam do suco brasileiro para melhorar a qualida-
de do suco que la é produzido.

Com relagéo ao futuro do setor, também con-
trariando o discurso das esmagadoras, um es-
tudo apresentado pelo Departamento de Citros
da Flérida projeta, para o periodo de 2010-11
a 2030-31, um crescimento da demanda dos
mercados abastecidos pelo Brasil de 3% a.a.,
enquanto a producgao brasileira devera crescer
1,9%a.a. indicando
uma perda de parti-
cipacéo do Brasil no
mercado mundial de
suco de laranja.

A continuidade do
investimento em am-
pliacdo da produgéo
de laranjas por par-
te das industrias, o
aumento do investi-

mento em logistica,
o investimento das
grandes engarrafa-
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a falta de interesse
dos produtores em
ampliar seus poma-
res, desmentem as
informagbes pessi-
mistas a respeito do
futuro do setor.

lan McLaughlin, o principal executivo da area
de sucos da Coca Cola, manifestou na World
Juice 2011, em Madri, a preocupagao da em-
presa com a nao retomada dos plantios dos
pomares de citros pelos agricultores, o que ele
considerou a maior ameaga ao futuro do mer-
cado de sucos. “O aquecimento global esta
afetando o suprimento de matéria- prima e, em
algumas dreas, estd ameagando o futuro do
setor. Em particular, o aumento das doencas
€ preocupante porque € uma barreira ao cres-
cimento da produgéo.” Acrescentou que a sua
empresa vai atuar para incentivar a retomada
da produgao.

E preciso restabelecer o equilibrio e a concor-
réncia no setor e reverter a verticalizagao.

A concentragao, a verticalizagéo e a carteliza-
¢ao do setor deram as esmagadoras um brutal
poder econdémico, politico e de mercado, que
lhes tem dado condi¢des de impor suas regras.

Uma enorme barreira de entrada para o res-
tabelecimento da concorréncia é o sistema de
logistica de distribuicdo de suco a granel. O
problema oderia ser reduzido se as processa-
doras fossem ‘“incentivadas” a compartilha-lo.
E preciso também reverter o processo de ver-
ticalizagao, proibindo ou limitando o plantio dos
pomares por parte das processadoras.

E inconcebivel que o Brasil, pela posicdo que
ocupa no mercado de sucos, ndo invista no ma-
rketing do produto e na ampliagdo do mercado.
As qualidades nutricionais, os beneficios para a
saude, os aspectos organolépticos: cor atraente,
sabor e aroma que n&o enjoam, precisam ser
realgados e questdes como contetido caldrico
precisam ser esclarecidas.

Ainda acreditamos que um Consecitrus, nos
moldes preconizados pela Associtrus, poderia
assegurar uma remuneragao justa aos citricul-
tores, compativel com os seus custos e riscos,
assegurando-lhes renda e segurancga e prote-
gendo-os da agao predatéria dos grandes gru-
pos que atuam no agronegacio.

Asolugdo da maior parte dessas questoes esta
nas maos do Cade, que desde 1999 investiga o
setor, e os citricultores precisam acompanhar
com atengdo o andamento desses processos,
que envolvem as decisbes sobre o Consecitrus,
sobre as novas propostas de concentragao do
setor e a fiscalizagdo do cumprimento das me-
didas impostas no processo de fusdo da Citro-
suco-Citrovita.

E preciso também instituir um plano de recu-
peragao dos pomares dos produtores indepen-
dentes das regides citricolas tradicionais, investir
na busca de solugdes para os graves problemas
fitossanitarios, implementar uma politica agricola
que inclua mecanismos que protejam a renda
dos citricultores minimizando os riscos climati-
cos, fitossanitarios e de mercado. Nos setores
exportadores, € preciso impedir o subfatura-
mento das exportagdes, que, além de provocar
a transferéncia de renda para o exterior, causan-
do enormes perdas aos produtores, aumenta as
distorgbes e incentiva a corrupgao.
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Mercado

Comecam os leildes do Pepro

Associtrus orienta produtores quanto a participacao nos leilées
que devem apenas amenizar efeitos da crise no campo.

Os citricultores se preparam para par-
ticipar de uma série de leildes promovidos
pela Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab), que objetivam amenizar a crise do
setor provocada pela falta de compra da fru-
ta pelas industrias de suco. A medida do Go-
verno Federal é vista apenas como um in-
centivo para reduzir prejuizos, uma vez que
o subsidio ndo sera suficiente para garantir
investimentos para a préxima safra.

A Associtrus promoveu no dia 13 de
setembro, em sua sede em Bebedouro,
reunido com o objetivo de orientar os pro-
dutores interessados em participar dos lei-
I6es do PEPRO (Prémio Equalizador Pago
ao Produtor Rural), em cujas operagdes os
préprios produtores € que participam como
arrematantes do prémio. Por meio desses
deste mecanismo o Governo pretende ga-
rantir o prego minimo de R$ 10,10/caixa. A
idéia é realizar varios leildes ao longo deste
ano. Para participar do leildo, cada partici-
pante do leildo deve estar representado por
um corretor.

O passo a passo

O primeiro passo é dirigir-se a uma Bolsa
de Cereais, de Mercadorias e/ou de Futuros
e procurar um corretor, autorizando-o por es-
crito a fazer as negociacdes em seu nome.
Somente os corretores credenciados pelas
Bolsas poderéo fazer lances para negociar
o Prémio oferecido pelo Governo. O corretor
providenciara o cadastramento do cliente na
Bolsa para a qual opera, sendo necessaria
a comprovacgao do efetivo exercicio de sua
atividade por meio do preenchimento do De-
monstrativo da Lavoura Cultivada, conforme
modelo da Conab. O cadastramento podera
ser realizado por meio das Bolsas de Mer-
cadorias ou diretamente nas Superintendén-
cias Regionais da Conab. Como se trata de

uma operagado de subvengdo, a legislagao
exige que o interessado esteja, na data do
leildo, cadastrado com prazo de validade
no Cadastro de Pessoas Fisicas (CPF) ou
no Cadastro Nacional de Pessoas Juridicas
(CNPJ); a correta inscrigdo no cadastro de
contribuintes estadual, relativo ao domicilio
ou sede do licitante, pertinente ao seu ramo
de atividade e compativel com o objeto con-
tratual; a regularidade para com a Fazenda
Federal do domicilio ou sede do licitante,
ou outra equivalente, na forma da lei; e a
regularidade relativa a Seguridade Social
e ao Fundo de Garantia do Tempo de Ser-
vigo (FGTS). Depois, o produtor deve ficar
atento para a data dos leildes, divulgadas,
sempre, com 7 dias de antecedéncia. O va-
lor do prémio é divulgado com 48 horas de
antecedéncia.

Crise

A Associtrus atribui grande parte da crise
do setor a atuagédo desleal das industrias
de suco de laranja no Brasil e a falta de puni-

T

Orientacao
Reunidos

na sede da
Associtrus
produtores se
informam so-
bre requisitos
para participar
dos leildes.

0 negacio do ano.

Produtor rural, converse com nossa
equipe e financie seu veiculo utilitario.

Imagens meramente ilustrativas.
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¢Oes mais severas e fiscalizagdo pelos 6rgaos
responsaveis pela livre concorréncia no pais.
Os citricultores reclamam da falta de uma co-
municagao transparente com as processado-
ras que, por exemplo, nunca os informaram
sobre a proibicdo do uso do carbendazin nos
Estados Unidos o que provocou a consequen-
te proibicdo da entrada do suco brasileiro no
mercado norte-americano, agravando a crise.
“Infelizmente a ajuda do Governo chega tarde
demais, afinal milhares de caixas ja estdo no
chao e muitos produtores néo terdo condigao
de se recuperar e continuar na atividade. Nos-
sa preocupacdo esta no fato das industrias
nunca cumprirem o que fica acertado com
o Governo e ndo ha nenhuma punicédo para
impedir este tipo de posicionamento. No
caso dos leilées, os produtores terdo que se
responsabilizar por encontrar um compra-
dor disposto a pagar, no minimo, R$ 7 pela
fruta. Mas do que vale esta medida se as
industrias ndo estdo comprando?”, questio-
na o presidente do Conselho da Associtrus,
Renato Queiroz.

Venha nos fazer uma visita .
(17) 3344-3000

COOPERCITRU

cooperativa de produtoresilirais :
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Oto Henrique Mahle Neto e Carlos Augusto Gomide Arruda sao
retratos da realidade dos produtores paulistas.

A pagina de ‘Entrevista’ do Informativo As-
socitrus destaca a histéria de duas familias
tradicionais da citricultura paulista, em nome
das quais, retrata a situacao de centenas de
produtores no Estado de Sao Paulo.

Os entrevistados sao Otto Henrique Mahle
Neto e Carlos Augusto Gomide Arruda, em
nomes dos quais, o Informativo Associtrus,
denuncia a realidade dos citricultores que,
assim como eles, perderam grande parte da
safra e vivem a ansiedade de saber o desti-
no das frutas que ainda estédo nos pés.

Associtrus — Conte um pouco da histo6-
ria da sua familia na citricultura.

Otto — Minha familia esta na citricultura
desde a década de 1940. Quando comecei
a trabalhar com o meu pai, em 1998, 90% de
nossas propriedades eram ocupadas pela
laranja. De |a pra ca, por conta da instabi-
lidade do negdcio e pelo dominio por parte
das industrias, iniciamos uma lenta subs-
tituicdo dos pomares que dura até os dias
atuais. Infelizmente o custo para derrubar
um pomar € bastante alto e, além disso, ha
muito investimento envolvido. Lamentavel-
mente, nunca vivi um ano bom na laranja,
pelo contrario, o lucro nunca superou o cus-
to de produgéo. A substituicdo da laranja
por outra cultura s6 ndo acontece de forma
mais rapida porque as vezes 0s pomares
estdo em franca produgdo, comegando a
dar retorno do investimento e o produtor ndo
tem recursos para arrancar o pomar e plan-
tar uma outra cultura. Depois de 13 anos
em processo de substituicao, temos 10% da
terra com laranja, 85% com cana-de-agucar
e, o restante, com outras culturas. Os 10%
de laranja se referem a pomares novos € a
areas onde a cana-de-agucar ndo tem um

AGRIFLORA

MUDAS FLORESTAIS

MUDAS DE EUCALIPTOS
.\ 2 v/ Mudas Clonais (diversos cultivares),

v/ Mudas Seminais (diversas Espécies),
v/ Orientagéo Técnica (projetos, plantio e manutengao)

www.agriflora.com.br

Informativo

— Nssocliusg

RENASEM - SP 01835/2008

& (16) 3322-6488
Rod. W. Luiz, km 273 « CP 309 « CEP 14.800-670 * Araraquara-SP
zanifilho@agriflora.com.br

resultado interessante devido a topografia,
localizagao, entre outros fatores.

Carlos Augusto - O inicio dos negécios da
familia foi o café, em Santos e, a partir de
1914, aqui em Bebedouro. Em 1918, adqui-
rindo terras préprias apos a geada, na re-
gido proxima a Olimpia, regido servida pela
ferrovia Sdo Paulo-Goias. Com a necessida-
de da renovacgao dos cafezais velhos, no fim
da década de 1940, foi iniciado o plantio de
citrus, como alternativa a reposigdo da mo-
nocultura cafeeira. Na época, o plantio era
voltado ao mercado interno, de dificil comer-
cializagdo. Também iniciamos os primeiros
plantios de cana em pequena escala, vendi-
da para alambique. Na década de 1960, par-
timos para os packinghous, mercado inter-
no em Belo-Horizonte (MG) e Santo André
(SP). Depois, comegamos o fornecimento
para a industria.

Associtrus — Como vé a crise deste
ano? E a pior da citricultura? Por qué?

Otto — Este ano, com certeza, € o pior da ci-
tricultura, superando inclusive a crise de 1999
ja que, naquela época, todo mundo tinha con-
trato e acabou perdendo apenas um pouco de
laranja. Este ano, além de quase todo mundo
estar sem contrato, a safra de precoce ja esta
perdida e ndo ha perspectivas. Ja estamos
perdendo péra-rio e ndo sabemos se vamos
perder também a tardia, natal e valéncia. As
perdas ja somam 25% da safra. Hoje mesmo
(19/9/2012) estamos derricando um pomar
novo, de 7 anos, que esta em plena produgéo.
No ano passado, a fruta deste pomar foi 50%
para industria e 50% para o mercado mas,
este ano, ndo tivemos nenhum comprador e
vamos ter que arcar com o prejuizo.

Carlos Augusto - A citricultura sempre

CITRUS _@
PAULISTA X

Compra de laranja livre de colheita e frete,
inclusive cargas refugadas.

Fone: (16) 9601-2128

citruspaulista@itelefonica.com.br
Av. Jodo Martinez Filho, 1147 - Parque Imperial - Tabatinga - SP

teve altos e baixos. A medida que o setor
foi ficando cartelizado, as dificuldades au-
mentaram e chegaram ao ponto que estéo.
O divisor de aguas foi a desativagéo da
FRUTESP, (como todos ja sabemos), onde
acabou o periodo de bonanga do setor, e o
balancgo do setor passou a ser de mais sa-
fras a pregos baixos, pois perdera-se todo
o referencial de custos de producéo e de
venda do suco. As empresas que restaram
ficaram a vontade para manipular tais da-
dos. Passamos a transferir renda para as
mesmas, sempre acreditando que o ano
que vem sera melhor, como acorria no pas-
sado. Agora temos que ter em mente que
isso ndo ocorre mais, ja ha tempos, que o
processo de hoje é para excluir o produtor
da cadeia, que o prego de venda do suco é
altamente manipulado, que o custo de pro-
ducéo alegado pela industria sequer cobre
0s custos operacionais e que serao esses
dados altamente manipulados que ela quer
colocar dentro do CONSECITRUS. Como
sobreviver?

Associtrus - Qual a estimativa de perda
em numero de caixas em suas proprieda-
des?

Otto — Vamos perder cerca de 50 mil cai-
xas. O fato de ndo conseguirmos vender
nem para o mercado interno deve-se a
postura da industria que esta colocando
suas frutas a venda por um preco que in-
viabiliza o negdcio para o produtor. Para
se ter idéia, vendendo pelo preg¢o da in-
dustria, teriamos um prejuizo de R$ 7,00
por caixa. Mesmo com o pre¢o minimo
estipulado pelo governo, no caso de venda
da caixa da fruta a R$ 10,10, teremos um
prejuizo de R$ 5,00 por caixa.
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Otto Mahle - “Até o momento, ja perdermos
cerca de 50 mil caixas e, infelizmente, ndo temos
perspectivas de venda da péra rio e da tardia”.

Carlos Augusto - Perdemos aproximada-
mente 110.000 caixas de laranja, até o pre-
sente momento

Associtrus - Como vé o posicionamento
do governo e a alternativa dos leilées do
PEPRO?

Otto — Vemos a vontade do governo, prin-
cipalmente o federal, em tentar ajudar mas,
as ferramentas s&o burocraticas e nao estao
ao alcance de todos os produtores que, ali-
as, precisam se responsabilizar por encon-
trar um comprador que pague o suficiente
para se chegar aos R$ 10,10. Caso contra-
rio, seremos multados e ficaremos devendo
para o governo. H& muita boa vontade de
alguns 6rgdos federais como a Conab e o
préprio Ministério da Agricultura mas ainda
esta longe de ser uma ajuda. Se a gente
conseguir participar dos leilées, eles irdo
apenas amenizar, a solugdo mesmo esta
apenas nas méaos do governo que, alias,
nunca deveria ter permitido que a industria
se tornasse alto suficiente. Isto ndo existe
em nenhum outro lugar do mundo mas, no
Brasil, além de permitir, os governos federal
e estadual financiaram o plantio das indus-
trias, ou seja, eles sdo os grandes responsa-
veis pela atual situacao dos produtores. Sédo
necessarias medidas estruturais para que a

gruta

AGROPECUARIA

www.grutaagropecuaria.com.br
fsjgruta@uol.com.br

Fones: (19) 3451-0904 / 3441-9786

citricultura volte a ser um negdcio viavel
para o citricultor.

Carlos Augusto - O Governo deveria
ter uma postura menos branda perante
as industrias pois, o que tem feito ou
deixado de fazer, s6 vem em prejuizo
da classe produtora. Por exemplo, nao
deveria fiscalizar os alegados estoques,
uma vez que os financiou? Onde esta-
riam e em que volume? BNDES para a
industria plantar mais pomares, por qué?
Por que a industria ndo pode perder um
pouco das frutas préprias e colher a fruta
do produtor, por medida governamental?
Por que submeter o pequeno e médio
produtor num humilhante e dificil cadas-
tramento, para tentar buscar uma sobre-
vida em sua atividade, via leildo?

Associtrus — Vocé acredita numa recu-
peracgao do setor? Quais seriam as alter-
nativas para o produtor

Otto — Para os pequenos produtores, ha
algumas alternativas como cooperativas de
agricultores familiares que estao destinando
as producdes, incentivados pelo governo,
para projetos sociais e escolas. Se o gover-
no realmente quiser viabilizar a citricultura
para o produtor, mesmo os de médio porte,
acredito que o caminho seja este, ou seja,
organizar grupos em cooperativas e colabo-
rar com a distribuicdo do suco para todo o
pais. Hoje, a dificuldade maior esta na logis-
tica, por isso, se 0 governo contribuir com
esta questdo e com a criagdo da demanda
através da inser¢do do suco em projetos
sociais, escolas, presidios etc., a fruta e a
produgao pode ficar por conta do produtor
que, com certeza, da conta do recado. Infe-
lizmente, sempre que o governo entrou no
negocio foi para contribuir com as grandes
industrias, em detrimento do produtor e das
pequenas industrias, por isso, se a postura
for diferente e ele quiser realmente ajudar o
produtor acredito que haja sim espago para
uma recuperagao.

PRODUTO

Fax: (19) 3495-2547
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Carlos Augusto - Acredito que sera o
fim de um ciclo. Salvo o Governo tome uma
atitude mais forte contra esse Cartel, que
tem atuado em céu de brigadeiro. Quer si-
tuagao mais confortavel do que estabelecer
0 proéprio custo de produgdo, acrescentar
10% no valor e exportar tranquilamente?
Havera preco alto de venda de suco?

A recuperagdo esta numa intervengao
governamental no setor, cessando e fis-
calizando as linhas BNDES concedidas
para o Cartel, proibir plantios pela indus-
tria, passar industrias menores para o setor
produtivo, fazer andar o processo sobre a
verticalizagdo que corre no CADE, banir da
merenda escolar os sucos nao naturais, fa-
zer valer o custo de produgao apurado pela
CONAB( bastante semelhante ao apurado
pela ASSOCITRUS), controlar efetivamen-
te os estoques e o prego de venda, dentre
outras atitudes que ja foram exaustivamen-
te propostas pela ASSOCITRUS. A saida
é participar e apoiar a sua associagao de
classe, no caso, a ASSOCITRUS.

i
L 3

Carlos Augusto — “Perdemos
aproximadamente 110 mil caixas.

O Governo deveria ter uma postura
menos branda perante as industrias”.

Lma
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LP-10

PRODUTO

www.limaplas.com.br | limaplas@limaplas.com.br

(19) 3444.6591
Av. Souza Queiroz, 267/b | VilaQueiroz | Limeira | SP

Outubro/novembro de 2012



N t t a

Por
Hildo Meirelles de Souza Filho

Recentemente, lium contrato de compra e
venda de laranjas para a safra 2012/2013,
que foi oferecido por uma empresa esma-
gadora a um citricultor. Sem alternativa me-
lhor, o contrato foi assinado. O fato relevan-
te & que a empresa informou ao citricultor
que o contrato refletia o seu entendimento
do que seriam as bases do Consecitrus.
Surpreso, fiz uma breve analise.

A grande novidade encontra-se no me-
canismo estabelecido para a apuragéo do
preco da caixa de laranja, que passa a de-
pender das alteragdes nos pregos do suco.
De fato, como o préprio titulo do contrato in-
dica, trata-se de um “contrato de compra e
venda de laranjas posto na fabrica com pre-
cificacao referenciada nos precos efetivos
e certificados de entrega de suco de laran-
ja e nas cotacdes da bolsa de Nova York”.
Contempla-se um sistema de apuragéo de
precos de referéncia do suco e, associado
a esse, um mecanismo de determinag¢ao do
preco final a ser pago pela caixa de laran-
ja. A compreenséo desse mecanismo nao é
trivial. No préprio contrato, ha um exemplo
hipotético de apuracdo do preco final da
caixa de laranja. A analise nao é dificil, mas
sua explicitagdo nao é tarefa facil. Por isso,
peco ao leitor que tenha paciéncia na leitu-
ra desse artigo e ndo desista de 1é-lo.

O mecanismo de apuragédo do prego do
suco envolve calculos que consideram o
preco do Suco Concentrado e Congelado
de Laranja (FCJO) e do Suco Pasteuriza-
do de Laranja (NFC). O preco do FCJO é
calculado a partir de dois precgos: (a) prego
médio efetivo de entrega no mercado euro-
peu, que sera certificado por empresa de
auditoria independente, e (b) do prego obti-
do das cotagdes da Bolsa de Nova York. O
preco do NFC é também calculado a partir
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de dois precgos: (a) prego médio efetivo de
entrega do NFC no mercado Europeu e (b)
preco médio efetivo de entrega do NFC no
mercado norte americano, ambos também
certificados por empresa de auditoria inde-
pendente. No computo dos pregos do suco
que servirdo de referéncia, o peso de cada
um desses pregos nao é igual. Em linhas
gerais, pode-se dizer que é dado um peso
grande para o FCJO vendido no mercado
europeu.

Uma vez calculados os pregos de referén-
cia para o FCJO e o NFC, estabelecem-se
duas faixas de pregos para a caixa de la-
ranja, que por sua vez permitirdo calcular o
preco final, em dodlares, a ser pago ao citri-
cultor. Sem entrar no detalhamento desse
calculo, pode-se dizer que prego final pago
ao citricultor aumenta a medida que au-
mentam os pregos de referéncia do suco,
e, em particular, o prego do FCJO para o
mercado europeu, que tem maior peso no
calculo. O periodo para apuragao dos pre-
¢os do suco que servirdo de referéncia € o
ano de 2013 (janeiro a dezembro), quando,
supostamente, serdo vendidos estoques
acumulados na safra 2012/2013. O produ-
tor recebera dois adiantamentos que juntos
totalizam R$ 7,00 por caixa. Apenas em
fevereiro de 2014 sera feito o acerto final,
quando entdo o citricultor recebera alguma
diferenca, se o preco apurado para a caixa
de laranja for superior ao valor dos adian-
tamentos recebidos; mas tera que devolver
parte dos adiantamentos, caso contrario.

A primeira vista, essa logica tem aderén-
cia com a logica de participagéo nos ganhos
da cadeia produtiva, tal como preconizado
em discussdes para o estabelecimento do
Consecitrus. O citricultor participa dos ga-
nhos em uma eventual elevagdo nos pre-
¢os do suco. Entretanto, no sistema acima

descrito ha implicito o estabelecimento de
um prego maximo e de um prego minimo
para a caixa de laranja. O prego maximo
que o citricultor conseguira obter é de US$
5,33 por caixa, que apenas sera pago se 0
preco apurado para o FCJO for superior a
US$ 2.600,01 por tonelada e o precgo apu-
rado para o NFC for superior a US$ 750,01
por tonelada. Para que o leitor possa situar
esses limites na evolugao recente dos pre-
¢os de suco, os Graficos 1 e 2 apresentam
a evolugao dos pregos médios de importa-
¢ao de suco por parte da Unido Europeia e
preco de Rotterdam, que ja incluem o valor
do frete. O preco da caixa de laranja nunca
sera maior do que US$ 5,33; mesmo admi-
tindo que os pregos apurados para os dois
tipos de suco elevem-se acima dos limites
superiores. Em outras palavras, se os pre-
¢os apurados do suco em 2013 estiverem
acima daqueles tetos (FCJO acima de US$
2.600,01 e NFC acima de US$ 750,010), o
ganho adicional obtido seria exclusivamen-
te apropriado pela empresa esmagadora.
“Em compensagdo”, fixou-se um prego
minimo, cujo valor o citricultor estara ga-
rantido de receber. Esse prego ¢ de US$
2,52 por caixa, que € obtido quando o preco
apurado do FCOJ atingir valores inferiores
a US$ 800,00 e o prego apurado do NFC
atingir valores inferiores a US$ 300,00. Ou
seja, se os pregos apurados para o FCOJ e
o NFC ficarem abaixo desses pisos, o pre-
¢o da caixa de laranja nao caira abaixo do
minimo de US$ 2,52. Nesse caso, as per-
das seriam assumidas pela empresa esma-
gadora.

Grafico 1. Precos do FCOJ, pregos médio
de importagdo da Unido Europeia (Euros-
tat) e prego de Rotterdam (Foodnews), em
ddlares correntes por tonelada.
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Grafico 2. Prego médio do NFC, prego médio de importagcédo da Unido Europeia (Eurostat), em ddlares por tonelada.
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Portanto, o produtor recebera um preco
que pode variar de US$ 2,52 a US$ 5,33 por
caixa (ou R$ 5,09 a R$ 10,75, convertidos
pela taxa de caAmbio atual). A primeira inda-
gacéao que surge é se essa faixa de pregos
viabiliza a citricultura. Para a safra 2011, a
CONAB estimou um custo operacional de
R$ 11,71 por caixa e um custo total de R$
13,90 (considera renda da terra e a remu-
neragdo do capital fixo e do pomar). Portan-
to, o preco maximo que o produtor obteria
com esse contrato (ao cambio atual) seria
apenas o suficiente para cobrir a estimativa
de custo operacional da CONAB. Note que,
para isso, seria necessario que o prego do
suco de laranja atingisse valores historica-
mente elevados. Se considerarmos outras
estimativas menos conservadoras de cus-
tos, a situacao seria ainda pior. Na verda-
de, o prego maximo possivel de ser obtido
por meio desse sistema de precificagédo
aproxima-se do preco minimo de garantia
estabelecido pelo governo em agosto de
2012, que foi de R$ 10,10. E reconhecido
que os pregos minimos de garantia fixados
pelo governo para qualquer atividade s&o
estabelecidos em niveis baixos, n&o garan-
tindo a viabilidade econémica da atividade
no longo prazo. Para alcangar um prego
melhor, o citricultor teria que contar com
uma desvalorizagdo do Real até fevereiro
de 2014, quando sera feito o acerto final do
contrato. Por exemplo, para obter o prego
de R$ 13,90 por caixa, que é apenas su-
ficiente para cobrir o custo total estimado
pela CONAB no ano de 2011, o citricultor
deve torcer para que a taxa de cambio suba
para R$ 2,60 além de ter que contar com a
possibilidade de alta nos pregos do suco.
Essa é uma previsdo dificil de ser feita.
Apenas para ilustrar, a cotagdo do ddélar no
mercado de futuros para janeiro de 2014,
que reflete o pensamento do mercado, es-
tava em R$ 2,177 no dia em que esse arti-
go foi escrito. Deve-se considerar também
que a mesma desvalorizagdo cambial que
eleva a receita eleva também os custos
com insumos na safra seguinte.
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Outro exercicio possivel & comparar a
faixa de pregos estabelecida para a caixa
de laranja (intervalo entre o minimo e o
maximo) com os pregos que tém sido pra-
ticados nos ultimos cinco anos. O grafico
3 apresenta os pregos mensais divulgados

pelo CEPEA e pelo IEA, de julho de 2007
a agosto de 2012, ambos convertidos para
dolar, utilizando-se a taxa de cambio real.
O grafico apresenta também as linhas que
determinam os pregos minimo e maximo
que podem ser obtidos por meio daquele
contrato, ambos também em dodlar. Entre
esses dois pregcos encontra-se uma faixa,
dentro da qual se encontrara o prego final
a ser obtido pelo citricultor em 2014. Como
se pode observar, a faixa se encontra na
zona inferior de flutuacdo dos pregos ob-
servados no passado recente, colocando a
empresa esmagadora em uma posicao de
compra extremamente confortavel.

Grafico 3. Precos pagos ao produtor, CE-
PEA, IEA e limites inferior e superior para o
preco final contratado.
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Apods essa breve anadlise, pode-se con-
cluir que a citricultura, pelo menos para
os citricultores que receberem esses pre-
¢os, estaria condenada se esse mecanis-
mo de determinagdo do prego da laranja
fosse implantado. E dificil acreditar que
essa proposta tenha como base o Con-
secitrus. Com uma roupagem nova, essa
proposta apenas reflete a dramatica con-
dicdo de negociagéo que o citricultor esta
passando na safra atual.

Ha ainda outros elementos do contrato
que poderiam ser examinados e critica-
dos a luz do que se espera do Conseci-
trus. Por exemplo, chama atengéo o fato
de que os pregos do suco que servirdo
de referéncia devem ser certificados por
empresa de auditoria independente, a ser
contratada pela empresa esmagadora.

Certamente, a certificacdo por auditoria
independente é importante para garan-
tir a lisura no processo de apuragao do
preco. Ao assinar o contrato, o citricul-
tor reconhece legalmente a certificagéo,
que sera paga pela empresa esmagado-
ra. Entretanto, isso ndo garante que o
citricultor aceite a legitimidade da certi-
ficagdo. Acredito que seria necessario o
envolvimento de uma organizagao que
0 represente nesse processo. Também
néo esta claro como seriam resolvidos
os desacordos referentes a selecao, a
pesagem e a analise das amostras. Além
disso, esta presente uma clausula que
permite a compradora o desconto de 1%
referente a impurezas e laranjas nao ap-
tas, o que cria um desincentivo adicional
ao citricultor.

Hildo Meirelles de Souza Filho - Graduado em Economia - UFV (1983); Mestre em
Economia - UNICAMP (1985); Doutor em Agricultural Economics - University of Man-
chester, Manchester, Inglaterra (1996) Areas de Pesquisa: Economia agricola; agricultu-
ra familiar; politica agricola e agréaria; desenvolvimento rural; gestao agroindustrial
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Presidente da Amcisp chama a atencao para a
uniao dos prefeitos em busca de solugées por
parte dos governos estadual e federal.

O presidente da Amcisp (Associagao dos
Municipios Citricolas do Estado de S&o Pau-
lo), citricultor e prefeito de Cajobi, Dorival
Sandrini, lamenta a situagao critica dos mu-
nicipios citricolas, provocada pela falta de
colheita da safra de laranja. “A falta da co-
Iheita tem reflexos diretos na economia dos
municipios, pois implica no desemprego de
centenas de trabalhadores rurais que, sem
ter de onde tirar o sustento, acabam nos
departamentos e secretarias de Promogao
Social dos municipios. Além disso, o comér-
cio deixa de vender, as fabrica de produzir,
enfim os reflexos sdo sentidos em todos os
setores da economia”, constata Dorival.

A substituicdo da laranja por outras cul-
turas, principalmente, a cana-de-agucar
também tem impactos significativos na ar-
recadagcdo dos municipios. “Como muitas
cidades nao tém usinas de agucar e alcool,
caso de Bebedouro, Monte Azul Paulista,
Embauba, Cajobi etc., deixamos de receber
os impostos e ficamos apenas com o 6nus
de abrigar os trabalhadores que vém de
outros Estados do Brasil e que, ao contra-
rio da laranja, sdo mal remunerados. Mais
uma vez, sobra para as prefeituras garantir
saude, educagéao e assisténcia social para
estes trabalhadores”, observa Dorival.

O pouco consumo do mercado interno
contribui para a crise. “O produtor ndo tem
onde colocar a fruta. O mercado interno nao
comporta a produgéao e, o que resta, € deixar
a safra apodrecer no chdo. Milhares de cai-
xas ja foram perdidas, principalmente, pelos

‘.

pequenos produtores nos mais de 160 muni-
cipios citricolas do Estado”, diz Dorival.
Ano politico — “Com as atengbes voltadas
para as eleigdes é dificil cobrar uma mobi-
lizagdo dos prefeitos que estdo focados na
prépria reeleigado ou na eleigdo de seus can-
didatos”. Com esta conclusdo, o presidente
da Amcisp pretende movimentar os prefeitos
apenas depois do dia 7 de outubro. “Depois
da eleigdo vamos reunir os prefeitos para
definir um posicionamento da associagao
com vistas a solugbes que, pelo menos,
amenizem a crise. O fato é que este ano,
dificilmente havera uma recuperagao”, fina-
liza Dorival.

)

Alternativaé — O presidente da Améisp, Dorival

Sandrini, ird mobilizar os prefeitos apos as eleigdes,

com vistas a adogéo de medidas que amenizem a
crise nos municipios.
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