das dreas fora do Cinturdio Citricola de
Séo Paulo. “O céleulo foi elaborado
individualmente por cada uma das
empresas associadas e os resultados
foram consolidados por uma empresa
de auditoria independente”, informa.

Apesar dessa diferenca de célculo, o
anincio da safra chega em um
momento em que os estoques mundiais
de suco de laranja brasileiro encontram-
se no nivel mais baixo. De acordo com
levantamento da industria, os estoques
globais de suco de laranja congelado e
concentrado do Brasil estavam em
4247 mil toneladas em 31 de marco de
2011, contra 574,6 mil toneladas na
mesma data em 2010. “Em 2011, a
performance da inddstria de suco de
laranja vai ser melhor do que nos anos
anteriores”, aposta Lohbauer.

A lideranca brasileira na producéo de
laranja iniciou na safra 1981/82, quando
a safra nacional superou a americana,
apds uma sequéncia de geadas que
atingiu a Flérida, principal regifio
produtora nos Estados Unidos. O pais
exporta 98% do que produz, o que
corresponde a uma média de 1,3 milhdo
de toneladas por ano. As exportacoes
brasileiras estdo concentradas
basicamente em trés mercados: Unido
Europeia (70%), EUA (15%) ¢ Asia—
Japdo e China (3% cada).

Mercado estagnado — O volume
exportado, porém, tem sido
praticamente 0 mesmo hd mais de uma
década, conforme explica Lohbauer. “A
dificuldade em aumentar a participacio
no mercado externo € que as
exportacoes sdo de laranja a granel, o
que implica uma logistica especifica.
Nem todos os portos do mundo @€m
terminais para receber suco. S6 os
EUA, a Unido Europeia, o Japdo e a
Austrdlia”, justifica. Outro fator
determinante para este quadro ¢ que
mercado mundial de suco de laranja
ndo estd crescendo. “Pelo contrério,
registra uma queda de 1,6% ao ano
devido a concorréncia de outras
bebidas, como dguas, isotbnicos,
energéticos e outros SUCos, como maci
e abacaxi”, complementa o executivo.

Para o presidente da Associagio
Brasileira de Citricultores (Associtrus),
Fldvio Viegas, a safra recorde,
combinada com os baixos estoques
internacionais, abre boas perspectivas
para o setor produtivo, mas questiona a
metodologia da inddstria quanto as
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estimativas de safra, que
segundo ele, sdo alteradas para
mais com a finalidade de
reduzir os precos. “Na safra
anterior, tivemos graves
problemas climéticos, excesso
de chuva no perfodo da
florada, depois seca durante a
safra. Isso realmente provocou §
uma grande perda. Agora nés
tivemnos uma recuperagio
bastante significativa da
produtividade.
Lamentavelmente, os precos
ndo estdo bons”, avalia.

Viegas salienta que em
2010 os contratos foram
fechados na faixade R$ 15 a
caixa (de 40,8 quilos) e em
2011 os pregos estdo em torno
de R$10 contra um custo de
producdio de RS17. Segundo a
Federacfo dos Agricultores do Estado
de Sdo Paulo, os produtores que €m
contrato representam 80% dos
fornecedores e, para eles, o preco
acertado antecipadamente varia entre
R$ 8 e R$ 15 a caixa.

Relacio dificil — A questio remete
a um histérico de conflitos que permeia
a relagio entre produtores e inddstria.
“A inddstria vem praticando uma
politica de concentragio e de precos
baixos, inferiores aos custos de
producéo. Na década de 1990 havia 20
empresas, hoje sdo quatro, sendo que
duas estdo em processo de fusio.
Devido & concentracio da inddstria, 20
mil citricultores ficaram de fora da
atividade, a maioria se transferiu para a
cana-de-agticar. Com isso, 350 mil
hectares em S#o Paulo foram
erradicados, repostos pelo plantio da
inddstria. Atualmente, 120 propriedades
detém 47% do parque citrico paulista. A
maioria pertence a indistria, que acaba
ficando com a renda que deveria ir para
as mdos do produtor”, observa Viegas.

Para o setor industrial, a discussio é
técnica e ndo ideoldgica. “A indudstria
investiu em tecnologia e em pomares
proprios para produzir laranja a um
custo mais baixo. A inddstria ganha
produzindo laranja barata. Esta € a
realidade do mercado. Quem produz
menos de 700 caixas por hectare ndo
ganha dinheiro porque os custos de
produgio estio cada vez maiores. O
que define o desempenho das grandes
empresas do setor é a oferta de laranja.

que a definicdo do preco
pago ao produtor pela
caixa é a ofertade laranja

O preco & baixo devido & oferta
abundante. Se a inddstria pagar R$ 17
pela caixa todos os anos ela quebra”,
argumenta Lohbauer.

Segundo ele, a exemplo de outros
setores do agronegocio, a inddstria ndo
¢ a ponta da cadeia produtiva. “O nosso
cliente € o engarrafador europeu e
norte-americano, e se existe um vildo,
este € o varejo ou o supermercado,
segmento que no exterior € ainda mais
concentrado. Cito um exemplo: em
uma matéria publicada no FoodNews,
principal publicaciio setorial para 0s
clientes na Buropa, os engarrafadores
questionam os nimeros estimados pela
industria brasileira, colocando uma
perspectiva de 20 milhdes de caixas de
laranja a mais. Enquanto no mercado
interno, 0s questionamentos dao conta
de 20 milhdes de caixas a menos”,
menciona.

Financiamento — Uma novidade
nesta safra é que o Conselho Monetdrio
Nacional (CMN) estabeleceu as
condi¢Bes para o financiamento da
estocagem do suco de laranja no novo
ciclo agricola. O programa faz parte do
Plano Agricola e Pecudrio 2011/2012 e
destina R$ 300 milhdes a Linha Especial
de Crédito (LEC) para a citricultura. Os
recursos devem ser utilizados para
estocagem do suco. Cada inddstria cu
cooperativa poderd contratar até R$ 80
milhdes para comprar a fruta processada
e armazenada na safra 2011/2012. A
laranja deverd ser adquirida a um preco
minimo de R$ 10 a caixa. @
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